Formazione linguistica e manageriale dal 1988

PERCORSO MANAGERIALE
INTENSIVO IN INGLESE IN ITALIA




"If you do what you've always done,
you'll get what you've always gotten."

T. Robbins
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Il programma e pensato per chi ha l'obiettivo di comunicare in
modo efficace e coinvolgente in ambienti lavorativi e professionals

COSA SO N O G LI , dove l'inglese e lingua veicolare.
Durante il weekend, i partecipanti avranno modo di
grazie a riprese video, feedback del

I N T E RNATI 0 NAL trainer mirate all'automiglioramento in termini di comunicazione
P U B L I c S P EAKI N G Il percorso prevede un programma di 21 ore formative tenute da

International Qualified Trainers che da oltre vent'anni formano
WE E KE N D7 professionisti integrando
o in lingua inglese. L'erogazione prevista e in modalita

con posti limitati, in ambienti stress free
immerso nella bellezza del cuore verde d'Italia.




RISULTATI GARANTITI GRAZIE
AL POWER LEARNING METHOD

METODO ESCLUSIVO DI THE LANGUAGE CENTER

SVILUPPO DI TECNICHE SPECIFICHE PER
CONQUISTARE QUALSIASI PLATEA
INTERNAZIONALE:

e Aprire e chiudere il discorso in modo avvincente;

e Usare il linguaggio del corpo in modo efficace;

e Elevator Pitch e Impromptu speech;

e Strutturare messaggi d'impatto e comunicarli in

modo memorabile alla tua platea di riferimento.

GESTIONE DELLO STATO EMOTIVO:
e PNL al tuo servizio;
e Visualizzazione creativa;
e Sviluppo dell'intelligenza emotiva;
e Accesso a momenti di produzione onde alfa;
e Presence and breathing;
e Mindfulness;

SVILUPPO STRATEGICO PER SESSIONI
DI Q&A:
e Anticipare e incoraggiare interventi;
e Gestire con successo feedback e obiezioni;
e Sviluppare comunicazione persuasiva;
e Coinvolgere costantemente |'attenzione del pubblico.



1° GIORNATA

09:00 - 13:00 - | Principi del Public Speaking
efficaci
13:00 - 14:00 - Pranzo in autonomia

14:00 - 18:00 - Riprese video e feedback,
Q&A, Emotional Intelligence

Speak at ease in impromptu talks: “Speaking off the cuff” part 1;
Presentation styles: approaches and attitudes;

Identify your audience;

Prepare to succeed: create a successful framework;

Open, engage, and lead the audience in the right direction;

Develop para-verbal skills: Vocal Dynamics (tone, volume, rhythm, speed,
pauses and silence);

Develop non-verbal skills: eye contact, gestures, posture, facial expressions,
use of space;

Strengthen your message with visual aids: slides, videos, images;

The Power of Presence: “Dress to impress and not to distract”;

How to manage time and space effectively;

Open and create “The Hook”: winning people’s attention;

Use anecdotes and storytelling;

Cultural diversity in a learning environment;

How to shine with an international audience;

Achieve the confidence and developing the skills to speak in public;
Manage tension and empowering state;

Conclude memorably;

How to be a winner with Q&aA.



2° GIORNATA

e Speak at ease in impromptu talks: "Speaking off the cuff” Part 2;
e Create a winning Elevator Pitch;

e Engage the audience: effective use of communication channels;
e Develop strategies to hook the audience (storytelling, rhetorical

14:00 - 18:00 - Riprese video e feedback, Q&A, Emotional questions, humor, anecdotes, theater based techniques,

Intelligence appropriate pauses);
e Focus on strategies to deal with Q&A sessions: anticipate,

20:00 - 22:00 - Cena con il docente presso ristorante encourage, clarify, divert, divide;

convenzionato. e Develop emotional intelligence to empower the audience;
e Manage emotions: being mindful and feeling empowered;
e Practice presentations skills and receive peer feedback.

09:00 - 13:00 - Open, engage and lead the audience

13:00 - 14:00 - Pranzo in autonomia

3° GIORNATA

09:00 - 13:00 - Closing memorabily, Q&A, Final
Assessment

13:00: Fine corso, saluti e partenza




-Sviluppare International Public Speaking Skills;

-‘Acquisire la fiducia e le abilita necessarie per presentare con efficacia in ogni contesto
internazionale;

-Coinvolgere e mantenere in maniera costante I'attenzione del pubblico;

-Gestire con successo il linguaggio del corpo, modulare voce, intonazione e interazioni in
English;

‘Presentare con successo progetti commerciali, finanziari, relativi alla tua professione ad
una platea interculturale;

‘Partecipare in modo attivo a convegni e congressi worldwide;
‘Potenziare I'intelligenza emotiva necessaria per gestire Q&A e le obiezioni dell’audience,

-Accedere al proprio peak state per effective opening and closing!



@ PREZZO A LISTINO 1.000,00 €

CONTATTACI ORA PER
ASSICURARTI LO SCONTO EARLY

BIRD!
Re +39370 1152159
' ‘ info@tlctodi.com



